
股市的保险怎么股市的？股市 保险

保险如何陌拜

保险业务员陌拜可参考以下法则和提问内容：客户拜访十分钟法则●开始十分钟：
我们与从未见过面的客户之间是没有沟通过的，但“见面三分情”！因此开始的十
分钟很关键。这十分钟主要是以消除陌生感而进行的一种沟通。●重点十分钟：熟
悉了解客户需求后自然过渡到谈话重点，为了避免客户戒心千万不要画蛇添足超过
十分钟。这十分钟主要是以情感沟通了解客户是否是我们的目标客户。●离开十分
钟：为了避免客户反复导致拜访失败，我们最好在重点交谈后十分钟内离开客户。
给客户留下悬念，使其对活动产生兴趣。●敲门：进门之前就先按门铃或敲门，然
后站立门口等候。敲门以三下为宜，声音有1.要对所拜访客户的基本情况有所了解
。比如客户的兴趣、爱好、所关注的问题等。2.针对客户所关注的这些问题主动提
问。例如，客户如果非常关注股市信息，就可以从这个话题切入，不要一开始就谈
论保险。3.在陌拜时要多从观念入手，尽量消除客户对于保险推销的反感和不理解
。

4.由于是陌生人，所以对其情况一点都不熟悉，很难掌握他们的需求，很难取得他
们的信任，所以营销员必须培养自己敏锐的观察能力。5.在面对陌生的客户时，必
须用五大常见陌拜方式赢取客户信任。1.咨询展台——适合形象较好、面善、有亲
和力、笑容有感染力、专业知识娴熟、自信的伙伴。注意选址要好、配备正规大气
的展台展板、资料齐备、流程合理、着职业装，佩带司徽、工作证、展业证，而且
要长期坚持值台，这样客户才有“专业、正规、可靠”的印象，从而产生信任。2.
电话陌拜——适合声音甜美柔和的女性伙伴。注意选择高质量的电话名单资源，同
时要有配套赠送的短险或礼品，配套的跟进策略，专业知识过硬，争取“问不倒”
。另外，拨打出的电话最好是固定电话。办公室要有人接听电话，这样客户才会产
生信任。3.聚会陌拜——婚宴、生日宴、同学聚会等场所，切忌简单地分发名片和
保险资料，这样目的性太强，不仅主办方反感，而且也没什么效果。更忌讳一对多
讲保险，这样往往面临客户的强烈质疑和否定，根本无法应对。应该一对一地关注
两三个重点，和客户聊家常，聊一些共同的爱好和兴趣点，临别时可作为普通朋友
交换电话，建立初步信任，再后续跟进。4.活动陌拜——营销员根据自己特长、爱
好，尽量多地参与社会活动，比如车友会、茶友会、摄影

股市的三驾马车是什么

股市三驾马车指的是银行、证券和保险三大产业。

A股市场的证券、保险、银行板块，由于这三大板块含金量高，占比大盘权重大，
对大盘最具有影响力，因此被称为三驾马车。

三驾马车当中，银行股绝对是最具有投资价值，投资最稳定的股票。同比证券和保
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险来比较，银行股是比较有优势，比如牛市时候证券涨幅很大，但熊市时候证券跌
幅很大，大起大落的板块。

保险资金参股是利好吗

保险资金参股对股市是利好，能给股市增加新鲜血液。但是对于保险公司来说，是
不是利好，就看他参的什么股。如果参股公司业绩很好，前景非常广阔，那么就是
利好，相反就是利空。

股市三驾马车指的是什么

股市三驾马车指的是银行、证券和保险三大产业。

A股市场的证券、保险、银行板块，由于这三大板块含金量高，占比大盘权重大，
对大盘最具有影响力，因此被称为三驾马车。

三驾马车当中，银行股绝对是最具有投资价值，投资最稳定的股票。同比证券和保
险来比较，银行股是比较有优势，比如牛市时候证券涨幅很大，但熊市时候证券跌
幅很大，大起大落的板块。

股票怎样做复利

复利是散户在股市中盈利最重要的模式。我们来打个比方，你买的股票是一棵果树
，每年果树上会结满果子，此时它总的价值就是果树加上树上的果子。分红就相当
于把果树上的果子摘下来给你，而股价会减去分红这部分的价值，但总的价值不变
。此时，你可以选择把果子吃了或者卖了消费，也可以新买一棵果树。这样，在第
二年你就得到原来的果树上结的果子还有新的果树上的果子之和，以此类推。只要
企业经营稳定，持续创造利润，你通过红利再投资，可以增加你所持有的股份，并
带来复利收益。
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