
在线在线投资产品好么(线上投资平台有哪些)

孟母三迁，择校而邻，成就一段佳话，最终铸就了孟子流芳百世的圣贤之名，也道
出了教育之于人生的重要性。在社会发展需要不断改变的当下，教育承担着极其重
要的责任，而面对繁重的作业辅导，线上教育发挥着极大的作用。

目前，在线教育平台一个用户获取的价格已经高达数千元，远高于互联网其它领域
，同时高客单价的转化优势用户价值转化另一大门槛。因此，从现在开始，在线教
育平台就已经应该如何思考如何比对手更低成本的获客了，否则资本红利期一旦结
束，盈利能力连锁性的下滑将会是不可避免的趋势。谁能最先降低边际获客成本，
谁就能抢到下半场的赛点。

先来看看各方平台最近在营销方面的动作。猿辅导在寒假期间植入多档综艺，也出
现在春晚的舞台上，而作业帮、高途课堂也同样选择植入多档综艺节目之中。学而
思旗下的题拍拍不仅赞助了B站2020年《最美的夜》晚会，还签约明星大量投放洗
脑广告。

公交站牌、地铁广告墙、电梯间屏幕、直播间、短视频平台、综艺晚会、盲盒福袋
等等，任何可以打广告做营销的地方都少不了在线教育平台的身影。这让在线教育
平台营销大战所涉及到的层面越来越多，手段也越来越娴熟，背后共同的重点也越
来越明显。
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最后是对新颖营销手段的重视。竞争的白热化使得在线教育平台之间的营销愈发激
烈，也加速了营销手段的同质化进程，往往好几家平台的营销手段有很大重叠。这
种同质化营销很难尽快吸引到消费者，也会拉低营销的效率。

人口红利见顶，教育赛道竞争日趋激烈，教育企业不得不卖力营销，但教育产品不
同于外卖APP或打车软件，“烧钱”营销、贴钱放福利未必就能换来生源。如果说
电话推销、低价引流等手段也曾为企业带来过实际的收益，那么现下似乎已经没那
么适用了，比起“粗放型”的营销推广，理解用户真正的痛点才更实际。
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