
保理商可否要求买方支付保理融资款(保理买方怎么做账)

二、商业保理与P2P平台

虽然保理公司从银行获取资金是最容易想到的途径，但是在目前融资难的大环境下
，保理公司要想从银行获得资金、提高杠杆并不容易。因此有很大一部分保理公司
选择与P2P平台进行合作。

保理公司和P2P平台的合作，主要是通过保理资产包的转让来实现的。以下两个交
易结构图大同小异，哪个更合理，取决于具体的保理产品。 
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商业保理公司与P2P网贷平台的合作模式主要是:企业将应收账款转让给保理公司，
形成保理资产后收益权再通过互联网金融平台向投资者出售，到期后保理公司负责
回购。

根据保理公司是否以自身名义直接作为P2P交易的资金借入方，P2P与保理的相处
模式可分为两类 直接合作模式 与 间接合作模式 。

（一）直接合作模式

保理公司以自身名义直接与投资人完成P2P交易的，为直接合作模式。根据交易标
的的不同，直接合作模式又可分为两类，保理公司作为转让人在P2P平台上向投资
人转让应收账款或应收账款收益权，即 应收账款转让模式 和
应收账款收益权转让模式 。

1、应收账款转让模式

应收账款转让模式，是指保理公司（转让人）将基于保理业务获得的应收账款作为
交易标的，转让给P2P平台上注册的投资人（受让人），附随于应收账款的担保措
施（简称企业担保，由企业或第三方提供）一并转让给投资人，同时保理公司向投
资人提供逾期回购安排的模式。

2、应收账款收益权转让模式
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应收账款收益权转让模式，是指保理公司（转让人）将基于保理业务获得的应收账
款的收益权作为交易标的，转让给P2P平台上注册的投资人（受让人），同时向投
资人提供逾期回购安排的模式。

3、模式解读

两种直接合作模式下，都可以引入一个担保责任兜底方 保险公司。由专业的信用保
险公司承保买家信用风险（买家即保理业务下应收账款的债务人），在应收账款因
债务人破产、无力偿付债务以及拖欠货款等各种导致应收账款损失的情形时，信用
保险公司将对无法收回的应收账款进行赔付。

两种直接合作模式下，投资人所获得的担保增信措施也稍有不同。在应收账款转让
模式下，投资人获得的担保主要来自于应收账款转让后附随的担保权利的转移，包
括但不限于抵押担保、质押担保、保证担保或回购安排等。

在应收账款收益权转让模式下，保理公司转让给投资人的是应收账款的收益权，应
收账款的所有权仍然归保理公司所有，但保理公司可以通过承诺逾期回购的方式为
其应收账款收益权转让向投资人提供增信。

（二）间接合作模式

保理公司自身不直接与投资人完成P2P交易，而是以其掌握的客户资源向P2P平台
推荐优质企业，该等经推荐的优质企业直接与投资人完成P2P交易的，为间接合作
模式。根据企业完成的交易类型的不同，间接合作模式又可分为两类，企业作为借
款人在P2P平台上向投资人贷款或企业作为转让人在P2P平台上向投资人转让应收
账款，即 借贷模式 和 应收账款转让模式 。

1、借贷模式

借贷模式，是指通过保理公司推荐的具有融资需求的企业，以自身名义向P2P平台
上注册的投资人直接贷款，以应收账款质押或企业自身财产提供企业担保的模式。

2、应收账款转让模式

间接合作模式下的应收账款转让模式，是指通过保理公司推荐的具有融资需求的企
业（转让人），将基于基础交易合同获得的应收账款作为交易标的，转让给P2P平
台上注册的投资人（受让人），向投资人提供应收账款逾期回购安排或以企业自身
财产提供企业担保的模式。
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3、模式解读

对投资人而言，保理公司在间接合作模式之中是看不见摸不着的隐形人。保理公司
就相当于是一个居间人，主要任务就是利用自身的客户资源和业务优势为P2P平台
筛选企业，将信用和还款能力俱佳的优质企业介绍给平台。

也有保理公司会以担保方的角色出现在间接合作模式中，为自身引荐的企业向投资
人提供担保。间接合作模式下的借贷模式是P2P的常规交易模式，间接合作模式下
的应收账款转让模式是直接合作模式下的应收账款转让模式的简化版。

双方能够达成的主要原因有两点:首先，保理公司选择P2P网贷是因为平台募资能力
强、门槛较低，通过合作协议，保理公司能够快速地实现再融资;其次，P2P网贷选
择保理资产更多是因为看中保理资产回款途径多样(原债务人回款、原债权人回款、
保理公司回购等)和平台投资者对保理资产稳定性和还款期限的青睐。

但是相对而言，在P2P网贷平台上的融资成本可能更高。根据各个网贷平台的数据
进行分析，与保理公司签署战略合作协议的A类平台，一-般给予投资者的投资回报
是年化10%左右，平台收取的居间费用大概是0.5%~2%，甚至更高。所以保理公
同的综合资金成本为10%~ 15%左右。市场决定了这些成本很难降低，项目年化收
益率不到10%，很难吸引投资者。

2014年8月，深圳国投商业保理有限公司(下称“国投保理”)与P2P网贷平台礼德财
富合作，首推P2P网贷创新型保理融资项目(礼德优选一
保理融资项目)，年化收益率为9%~13%，还款周期为1~ 12个月。之后，许多保理
公司与P2P网贷平台签署战略合作协议，以P2P网贷平台为主要的再融资渠道。

目前，P2P平台上的保理项目都为大型核心企业的上下游供应商，还款能力有保障
。P2P网贷应收账款类产品的收益率基本处于8%~12%。方面，
收益率受限于供应商能够承受的应收账款融资的成本。

商业保理产品的投资期限较灵活，月前一般以1~6个月的短期项目为主。另一方面
，商业保理业务是基于真实贸易背景的交易，风险相对较低，因此相应的风险补偿
也会降低。

三、商业保理与第三方平台

电子商务的蓬勃发展，为商业保理业务的拓展提供了契机;商业保理通过与第三方平
台的合作，可以提供对买卖双方都有益处的商业保理业务。
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在电子商务中，为了避免买卖双方的不诚信行为，出现了第三方支付机构。买方购
买商品，款项由第三方控制，待买方确认收到货物后，第三方将款项支付给卖方。
在这种情况下，应收账款期限短，风险低。

如卖方有融资需求，保理公司只要与第三方支付公司合作做好过程控制，融资信用
风险低。蚂蚁小贷向淘宝商家提供订单贷款，贷款基于卖家店铺已发货、买家未确
认的交易订单金额，买方确认后自动还款。

商业保理公司对航空公司应收机票款进行融资。旅客购买机票后，机票代理人将票
款经过国际航空运输协会支付给航空公司，时间需要15天左右。在这期间，航空公
司需要资金，保理公司与国际航空运输协会确认应收机票款后，发放保理融资款，
待收到机票款后收回融资。

应收账款过程监控业务模式需要得到第三方公司的密切配合，没有第三方公司提供
应收账款信息、款项划付至指定账户等，业务无法开展。与第三方公司合作是这种
业务模式的关键。

四、商业保理与资产证券化

保理资产证券化是指保理公司出于融资需求，将从各个卖方手中受让的缺乏即期流
动性但具有可预期的、稳定的未来现金收入流的应收账款集中起来，形成一个应收
账款的资产池，然后对这些资产进行信用增级，将它们转变成可在证券市场上流通
和出售的证券。

（一）、保理资产证券化的交易结构流程

保理公司根据自身融资需求，将自身应收账款进行筛选组合，组成将要进行证券化
的基础资产池；

证券公司和基金子公司设立SPV，采取专项计划资产证券化模式，对保理公司经营
范围、债务承担、并购和重组进行限制；

保理公司将应收账款转让给SPV，并保证达到法律上要求的“真实销售”标准；
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长期坚持提供干货不易，如文章引起大家共鸣、对大家有帮助，请大家赞并转发，
以支持我们提供更多干货，谢谢。

专注十年，持续打造全面有价值的贸易金融知识库

央行全面取消企业银行账户许可！账户开立之日即可收付款|

中行4位高管调整|

开年第一大单！王健林把万达百货全卖了|

助贷会被杀死吗？|

国际贸易诈骗骗术不断升级 出口企业如何练就火眼金睛|

中国生鲜供应链行业前景分析|

重磅| 央行银保监会证监会等五部门发文鼓励发展农村供应链金融|

贸易金融的数字化转型与变革|

应收账款质押权人能否通知约束次债务人向债务人清偿|

一文看懂银行的同业业务|

更多关键词，请到公众号对话框输入，获取更多干货。

商务合作请联系手机号同微信：18501955840、135816
26425（备注合作事由）

给我【好看】 你也越好看
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