
手机银行调信用卡额度吗(调整手机银行额度需要到银行吗)

我的招行信用卡额度一直不变，怎么才能提高招行卡额度？你有什么经验
可以分享？

相信大家在理财过程中都遇到各种困惑，股票到底应该怎么买？资金应该怎么合理
配置？保险究竟买哪种比较好？面对这些问题，专门跑一趟银行问理财经理太麻烦
、自学理财技能又太费时间...为了更好的解决大家在生活中的理财问题，招商银行A
pp决定开设理财诊疗室，在每周三时回答大家一个理财相关问题，闲话不多说，来
看看今天的问题是什么：

我的招行信用卡额度一直不变，怎么才能提高招行卡额度？你有什么经验可以分享
？

01 达人分享

本意见来源于招商银行App用户@ider分享：

我手上管理着两张招商信用卡，一张的额度是从下卡10000元提升到了固定额度60
000元，临时额度120000元，另外一张的额度是从下卡5000元提升到了固定额度5
6000元，临时额度112000元，话说这56000的固定额度是今天看到你的这个话题
之后才去申请提的，其实招商信用卡的额度是所有的信用卡当中最好提的，下面来
分享经验：

①多元化刷卡，
多元化刷卡指的是什么？多商家，多不同的金额，没有一家银行喜欢固定商家消费
的，如果是经常在一家消费，那会有套现嫌疑。针对这一点，我们根本不用多花心
思，就平常心对待就好了，人之常情，你想呀，在我们的日常生活当中，我们需要
柴米油盐，需要日常用品，需要买衣服，需要各种东西，所以消费的商家肯定是不
同的，商品的价格也是不同的。

②消费的金额：
如果不想着养大额的信用卡，那么就按自己的日常消费节奏来走，消费多少是多少
，如果是想养大额信用卡,那么我建议把日常消费中能用信用卡消费的全部刷信用卡
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,我现在物业费都是用信用卡交的,哈哈。每个月把消费金额控制在固定额度的50%
以上,如果每个月的消费额度连30%都达不到,现在的固定额度都用不过多,银行为什
么要给你提额呢?

③充分利用提额周期：
招商信用卡的提额周期是最可爱的，一般是三个月就可以提一次额度，可以通过AP
P提额，也可以通过微信提额。

④充分利用临时额度：
信用卡的临时额度不是白给的呀，给了你你们就要用一点，不管多少，如果一分不
用，那后续就没有了，如果用了，一般过了三个月都会提升固定额度的。

02 笔者看法

本意见由小招邀请专业财经老师撰写：

①招商信用卡提额最大的特点是多频率消费，多次还款，也就是你们平时的消费尽
量刷卡。
在使用3个月以上，没有逾期的情况下，申请提额，80%提额，如果没有提额，当
月多次消费，做一个2000元3个月的分期，在月账单还清的时候绝对是提额的。

②大额度去消费，每个月信用卡额度使用金额达到80%，这样会很快提高额度。

③提高临时额度。
招商提临时额度是非常快的，正常情况一个账单提临时，并且可以连续提。

④我的独门秘方。
招行银行App，里面有掌上商城、很多的优惠活动，平时喜欢吃饭，购物的都是可
以在上面多使用，这样你就算平时不刷卡，额度提高的也是非常快速的。

⑤招商的信用卡提额，分期绝对是一
个大招，
不管再难提的卡，都是会给你乖乖的提额。但是有一点我们必须注意，千万不要有
逾期，逾期，逾期！
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03 其他网友意见

@宇泽资本：要想提高银行信用卡的额度，平时就要多使用这张信用卡消
费，这样的话，半年之后就可以进行提额了。当然使用的情况最好是每个
月都能够用到给你原有额度的70%左右，这样的话相信很快银行就会给你
提额了。另外，如果到境外旅游尽量用招行的卡，这样提额的速度户会很
快的。
@汤圆儿爸：多用信用卡，注意刷的数量以及质量。
@mountaineer：首先要按时还款，另外可以到柜台去提供你的资产证明
和工资流水，会有一定帮助的。
@见龙：多消费，而且还要多元消费，消费总额尽量满信用卡的额度
@小袋720：多种渠道、多种类型、多种次数消费，按时还每月的信用卡消
费。

好了，这就是这期关于"我的招行信用卡额度一直不变，怎
么才能提高招行卡额度？"相关意见和看法了，对于这个问
题你有什么妙招不？欢迎在评论区和小招讨论~

（本文来源于招商银行App-社区-话题频道#理财诊疗室#，理财诊疗室每
周三会在"热门话题"下更新理财达人提供的好建议哦，欢迎参与问答，本文
仅供沟通交流使用，不构成任何投资建议哦~觉得小编说得在理的，加个关
注吧~）
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