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南京银行近日正式发布N Card信用卡，围绕智能化、数字化、开放化这一
信用卡领域发展方向，突破传统实体卡的介质和支付场景的局限，拥抱培
育年轻客群，在信用卡市场发出自身强音。

零售转型瞄准虚拟信用卡

数字经济、数字金融蓬勃发展，已经深入到人们生活的方方面面，由此也给银行业
带来了诸多新的空间。作为首家在国内主板上市的城商行，南京银行抓住时代赋予
的发展机遇，积极顺应市场变化，加快改革创新转型，自2016年以来，坚定不移推
动大零售战略，确立了“成为零售客户一生的金融伙伴”这一目标，创新优化业务
模式，强化金融科技赋能，致力于满足客户多样化金融服务需求，取得了显著成效
。

中国银联银行合作部负责人表示，南京银行是中国银联重要的合作伙伴，2003年8
月，南京银行率先发行银联“62”开头信用卡，是中国第一家发行银联“62”信用
卡的商业银行。

随着移动支付的迅猛发展，金融、科技、场景的深度融合正在加速到来。在这种情
况下，信用卡这一行业实际上已经发生深刻变革，正在回归信用支付这一本源本质
。

南京银行副行长周文凯表示，在信用卡的发展道路上，南京银行没有走单纯依靠数
量规模扩张的传统老路，基于对信用卡行业最新变化的认识，主动顺应数字化发展
趋势，抓住移动支付这一风口，不断满足新时代下的客户金融服务需求。此次正式
发布的N Card信用卡，正是南京银行围绕“智能化、数字化、开放化”，突破传统
实体卡的介质和支付场景的局限，采取敏捷团队开发模式，倾力打造的一款新产品
。

创新突破定位“无限可能”

与传统信用卡不同，此次南京银行发行的N Card信用卡产品，定位是做一张有温
度、懂生活、能社交、会记账、更有趣的信用卡。在许多环节，该行作了大幅优化
，从申请办卡到用卡消费，均可直接在微信小程序中实现。比如在申请环节，N Ca
rd信用卡因其虚拟数字化的特点，面签激活无需再等待实体卡片，只要核卡通过，
营销人员即刻就可以为客户办理面签激活，客户绑定移动支付，就可以正常消费，
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从而实现互联网时代年轻人追求的效率；用卡环节，客户不再需要下载APP，所有
操作均可在“南京银行N Card”微信小程序中完成；特色权益上，有等级权益体系
、游戏生态圈、笔笔返现等，以更智能、更有趣、更便捷为出发点，从更好地服务
年轻客群的角度出发，进一步贴近客户需求。

N Card，N代表了“生活的N种可能”，是南京银行的拼音首字母，也是年轻、牛
年的拼音首字母，还是英文单词NEW的首写字母，同时在数学中还代表了无限延展
、无限可能。南京银行希望，N Card能以牛年为新开端，通过这一全新产品和服务
平台，以不一样的N种功能、N种体验、N种精彩，让客户抓住“生活的N种美好”
，实现“生活的N种可能”。 

发强音为未来赢得主动

全新上市的同时也是二期优化的开始。南京银行方面表示，未来将把握信用卡领域
的发展态势，继续坚持客户体验优先，不断迭代更新，搭建面向客户的综合服务生
态圈，让这张N Card信用卡有温度、懂生活、能社交、会记账、更有趣，从而在信
用卡市场发出南京银行自身更强的声音。在这一过程中，南京银行表示将遵循行业
发展规律，持续加大各方面的投入，通过科技赋能，借助互联网渠道发卡，缩短投
入周期，让后来者的加速突破成为可能。

对南京银行来说，此次发行跟年轻人一起玩的信用卡，除了有调整优化银行自身收
入结构的考虑外，同时也致力于更好地拥抱和培育更多的年轻客群，为未来零售业
务转型发展赢得主动、拓展空间。而在此过程中，南京银行显然对信用卡业务有着
坚定的信心、坚实的步伐，凭借在区域内深耕细作的能力，逐步发力这一市场。
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