
融资中介费一般多少(融资项目中介费一般收多少)

幸福里百科词条：
一般正规的房地产中介公司收取中介费，会在成交价的2-3%之间，小中介公司一
般都收取1-1.5%。不过需要注意的是，除了中介费之外，二手房交易时，中介可能
会根据过户需要，提供其他服务，类似贷款服务费、担保费、房屋过户手续费等，
如有这项需求，那么缴纳的中介费用也会增加。

根据《中华人民共和国中小企业促进法》第四十条，国家鼓励各类社会中介机构为
中小企业提供信息咨询投资融资、贷款担保、法律咨询等服务。从法律上来看，中
介费是合法的收费项目，只要不超标 ，法律是支持的。

一、我国中介费规定不得超过3%

根据房地产中介服务收费的相关规定，房屋买卖代理首付是按照房屋成交价格的0.5
%-2.5%的标准收取，对经济特区、独家代理的收费标准可适当提高一些，但不能
超过成交价格的3%。

因而，在指导价格范围内，各个中介公司在各个地区的收费也不相同。例如北京，
链家中介费约2.7%，我爱我家2.5%。全国其他城市中小经纪公司通常为1%-1.5%
，核算中介费就是1万至1.5万；大型连锁中介公司通常收费2%-2.5%，核算中介费
就是2万-2.5万元。

二、交了中介费能享受哪些服务？

1、二手房买卖代理费：服务内容为房产政策咨询、需求登记、媒体发布、配同看
房、谈判协调、签订中介合同等，收费标准为成交价的2%，交易双方各承担50%
，合同另有约定的从其约定。

2、权证办理服务费：服务内容为签订买卖合同、代办产权证土地证、代办银行贷
款解抵押，收费标准为成交总价的0.2%，交易双方各承担50%，合同另有约定的从
其约定。

3、物业交割服务费：内容为协助办理户口迁出、协助办理水电气、有线电视过户
以及结清费用，收费标准为成交总价的0.2%，交易双方各承担50%，合同另有约定
的从其约定。

4、地产咨询服务费：口头咨询10—50元/次，书面咨询300-1000元/次，按照咨询
服务所需时间、工作繁简，结合咨询人员专业技术等级由双方协商议定收费标准。
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三、业内人士告诉你中介费如何砍价

对于北、上、广、深这些一线城市和新一线城市而言，购房总价动辄百万上千万，
对应需要支付的中介费最低也需要2.5万起，还需缴纳额外的税费等等。大多数人在
掏中介费的时候，都会觉得“肉疼”。

虽然部分中介公司中介费由公司统一规定，但真的就没有可谈空间了吗？业内人士
告诉你，中介费应该这样谈。

1、了解所在城市的中介费用合理价位

如果购房者所在城市中介费平均1.5%，自己的中介公司费用高于这个标准，那么就
存在一定的还价余地。
大型连锁中介公司的中介费用让价幅度很小，链家、我爱我家这种大型中介的还价
余地在0.5%左右，具体需要根据城市来确定。最重要的还是购房者首先必须要清楚
中介费的合理点数，才可以有目的地进行砍价。

2、在与业主接触前敲定中介费用

许多购房者通常会等万事敲定以后再和中介谈费用，这个时候自己就已经处于被动
地位。正确的顺序是，把房主约谈之前先和中介门店确定中介费用，一直谈到自己
满意的心理价位再约业主谈，否则就换中介门店谈，这样主动权是在你手上的，砍
价余地会大一些。

3、大胆和中介谈费用优惠

很多时候中介费没有优惠，是因为购房者没有主动谈。一些经纪公司门店对中介会
授权一定的中介费用折扣，通常情况下只要顾客确定买房，态度诚恳的跟经纪人谈
，会拿到一些折扣，重点是需要主动说出来。

4、巧妙利用老客户优惠

换房客户或者是通过中介购房的客户，在同一家购买房屋时候都是有老客户优惠的
，最高能达到中介费减半征收。如果看中的房源可以询问这家店铺是否有销售代理
权，尽量在有优惠的中介门店进行成交。

用正当的方式谈判中介费，比“跳单”更加稳妥。最近几年因为“跳单”逃避中介
费，最终导致自己上当受骗，财产受到损失的案例层出不穷，如果购房者是非专业
人士，且鉴别“骗术”能力弱的，还是建议通过中介买卖房产。

                                    2 / 3



融资中介费一般多少(融资项目中介费一般收多少)

以下是中介费明细

(1)中介费:一般现金按1%，贷款按2%计收中介费;

(2)贷款服务费:按成交额1%收取;

(3)担保费:个别中介公司额外收取0.5%的交易保障服务费，俗称“担保费”;

(4)代办房地产登记服务收费，最高不超过500元/宗;

(5)代办贷款服务收费，最高不超过300元/宗;

(6)办理房屋入住有关手续收费，最高不超过200元/宗。

注：以上内容来源于网络综合整理 具体政策以各地信息为准。
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