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（光大银行大额存单利率表，来源：手机银行APP)

至于“零售之王”招商银行，20万起存的大额存单，三年期的利率却只有2.9%
。对此，招行的小月告诉市界：“我们三年期大额存单至少在半年前就已经降到
2.9%了，这几个月一直没变，但未来很可能会继续下调。建议您感兴趣的话尽快
入手。”

（交通银行大额存单转让区）
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至于转让方，则提前拿到了本息、并将收益一次性兑现；再加上变动的利率差，
最终获得的实际利率甚至高于票面利率。

也就是说，用户也可以在利率下行时，通过大额存单转让的方式来获利。在此之
前，为促成交易，转让方会适当压低转让价格；但如今行情火爆，转让压力也随
之变小。上述展示的大额存单，短短的十分钟，就已成功转让。

不过并非所有产品均可进行大额存单的转让。部分银行出于招揽新客户的需求，
会给予新客优惠政策——为新客预留大额存单的额度，在不预约的情况下可以直
接购买高利率大额存单。然而，天下没有免费的午餐，走新客通道购买的大额存
单，一般不具备转让功能。

银行的“小九九”

作为银行的优质存款，大额存单同时具备高质量、高门槛的特点。如今，面对大
额存单“一单难求”的现象，有人表示不解：既然用户的主动购买意愿较强，银
行又有揽储的需求，为何不能两全其美，多释放些大额存单额度呢？

对于银行来说，大额存单以负债形式存在。存款期限越长，就要付出更高的负债
成本。如果不对大额存单的额度加以限制，高额的利率将会进一步加重银行的负
担。

除此之外，如果银行在利率下降周期大量办理中长期大额存单，很可能会改变其
资产负债的原有结构。原因很简单——大量的资金被锁定在中长期大额存单当中
，势必会对其他产品的销售产生影响。

所以说，银行下调大额存单利率、控制购买额度、设定高门槛，是为了平衡资产
负债结构，同时起到控制付息成本的作用。

然而，以上方式也是一把“双刃剑”。虽然能够帮助银行控制成本、缓解负债压
力，但对于规模相对较小、揽储压力大的银行来说，如果将利率调得过低，会出
现客户流失的情况，未来存款的增长也可能出现较大的挑战。

对此，银行研究员曹磊表示：“大额存单目前处于一种‘微妙’的地位。银行既
希望通过大额存单吸收存款，又希望客户能够降低购买大额存单的比例，带动居
民消费和企业投资意愿提升。所以，最终导致的结果，就是部分银行鼓励用户办
理短期大额存单，销售的大额存单也以短期为主。”

银行很纠结，但是用户心里并没有这些小九九。交通银行的理财经理夏梨告诉市

                                    4 / 5



招商银行定期存单(招商银行定期存单是什么样的)

界：我有很多客户已经佛系了。他们把钱放在大额存单里，能拿多少是多少，只
要本金不亏就行。

“意料之外，但又在情理之中。”夏梨表示：大家的储蓄意愿加强，对我们来说
确实是好事。和以往相比，2022年拉存款容易了一些，但我们也加大力度在为客
户推荐稳健型资产配置方案，主推一些保险产品和自己银行的存款产品。

“如果客户可以接受长期投资，保险产品确实是一个不错的选择。保险产品5年
期的收益率大概在4.4%—4.5%，较存款产品高出1到2个百分点。且有一点非常
重要，保险产品会将“3.5%的复利递增”写入合同，以此来实现保本；对于用户
来说，持有时间越长，收益就越多。”

“我一直在推荐保险产品，但效果不佳。”夏梨笑言：由于理财产品波动较大，
不少客户存在抵触心理。觉得保险产品是坑，对其它存款产品也持怀疑态度，确
实是被吓“怕”了。

“要吸取去年的教训，三思而后行。今年我打算用年终奖买点存款类产品，心里
踏实。”在北京某互联网大厂工作的李川，同时也是一名拥有5年经验的“基民
”。回看自己2022年十几万的亏损战绩，李明表示：“我已经受不起任何波动，
不求超额收益，只想稳当赚钱。”

（文中轩轩、艾玲、林琳、夏梨、李川为化名）
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