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9月2日，在杭州综合保税区一家跨境保税仓内，工作人员扫码打包跨境电商保税进
口商品。图/新华社

地处西部地区的四川省同样积极行动。12月5日，四川食品、医药、汽车、家具、
农产品等行业31家外贸企业40人乘坐商务包机飞赴法国、德国、意大利，开展为期
9天的经贸促进活动。为促成活动顺利成行，当地政府仅用了15个工作日为企业申
办护照，节约了一半时间。

早在10月，四川省商务厅就印发了《关于“川行天下”支持企业开拓国际市场活动
的若干措施》，推出支持企业开拓国际市场的十项务实举措。据悉，该省明年还将
组织“川行天下·东盟经贸促进活动”，率领企业到泰国、越南等RCEP成员国参加
知名展会，开展贸易推介，力促项目落地。

重回以经济建设为中心
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2020年至今，受新冠疫情延宕反复和国际环境复杂的影响，外贸企业与国外客户的
交流洽谈持续受阻。订单减少，业务萎缩所导致的生存危机和发展困难，让外贸企
业走出国门、争抢订单，稳定份额的意愿愈发强烈。这正是浙江、四川等地组团出
海抢订单的重要背景。

往年的四季度正是外贸企业的旺季，也是年末冲刺抢抓订单的好时机。但受前述原
因的影响，外贸进出口进一步承压。中国采购经理指数显示，11月生产指数为47.8
%，比上月下降1.8个百分点，继续位于临界点以下；新订单指数为46.4%，比上月
下降1.7个百分点，其中新出口订单指数为46.7%，比上月下降0.9个百分点，制造
业生产和国内外市场需求均有所回落。

不仅仅是外贸企业的外需不够。我国的内部消费市场也都在持续低迷中。2019年，
我国的消费增速还维持在8%；但到了2020年，大幅下跌到-3.9%；2021年虽有所
反弹，但到今年前三季度依然仅为0.7%的增速，上半年甚至只有-0.7%。

显然，这样的情况急需改观。随着防控政策的持续优化，各地开始将重心转移到拼
经济上来，重回以经济建设为中心将是各地的首要工作。

12月6日的中共中央政治局会议强调，明年要坚持稳字当头、稳中求进，继续实施
积极的财政政策和稳健的货币政策，加强各类政策协调配合，优化疫情防控措施，
形成共促高质量发展的合力。

招商引资成地方头号任务

根据防疫政策“二十条”的要求，入境航班熔断机制已经取消，登机前核酸检测阴
性证明也调整为了登机前48小时内1次核酸检测阴性证明。此外，根据新发布的优
化落实疫情防控新十条，不再对跨地区流动人员查验核酸检测阴性证明和健康码，
不再开展落地检。

这些措施的调整，有助于释放鼓励企业赴境内外招商引资和开展经贸洽谈的积极信
号。这也是浙江四川组团出海抢订单的重要原因。

把“拼经济”摆在最突出的位置，需要有抓手。众所周知，招商引资是项目建设的
“源头活水”，是地方加快经济社会发展的重要抓手。疫情防控新形势下，招商引
资对地方发展重要性凸显。

11月17日，江苏昆山的赴日招商小分队就随苏州包机赴日本开展招商引资工作。这
是时隔三年，昆山招商人员再次与日本客商坐在圆桌前会谈。当地公开数据显示，
今年1-10月，昆山累计外出招商173次，其中“一把手”带队54次，占比达31.2%
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。

西部地区也不遑多让。近日，云南省就出台了《云南省人民政府关于进一步加强招
商引资工作的指导意见》提出，到2024年，全省引进产业类（不含房地产、基础设
施、金融类项目）省外到位资金8300亿元；累计引进10亿元以上产业类项目300个
以上；入滇世界500强企业达150家以上。

从意见可以看出，云南省的招商机制健全，招商方向明确，招商渠道多元。云南省
的招商引资变化其实也是全国各地的一个缩影。

此外，有些地方为了鼓励招商引资，还出台了相关奖励措施，如北京大兴区在近日
出台了《大兴区招商引资中介机构奖励办法（征求意见稿）》。

另一方面，要想招商引资有成效，营商环境的优化不可或缺。

12月6日，《北京市积极应对疫情影响助企纾困的若干措施》出台，这被舆论称为
“新12条”。这是北京市政府在防控持续优化的背景下，做到“经济要稳住、消费
要升级、投资要发展，发展要安全”的重要举措，本质上也有利于营商环境的进一
步优化。

现在，各地全力拼经济了，这一发展势头值得期待。

文/谢良兵(标准排名城市研究院院长)
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