
用友财务 网盘(用友百度云)

第四轮云计算技术更新提供产品替代超车机会

未来， 云计算仍将迎来下一个黄金十年，进入普惠发展期。一是随着新基建的推进
，云计算将加快应用落地进程，在互联网、政务、金融、交通、物流、教育等不同
领域实现快速发展。 

二是全球数字经济背景下，云计算成为企业数字化转型的必然选择，企业上云进程
将进一步加速。

三是新冠肺炎疫情的出现，加速了远程办公、在线教育等 SaaS
服务落地，推动云计算产业快速发展。

根据中国信通院数据， 2019 年，以 IaaS、 PaaS 和SaaS
为代表的全球云计算市场规模达到 1883 亿美元，增速
20.86%。预计未来几年市场平均增长率在 18%左右，到 2023 年市场规模将超过
3500 亿美元。
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中国公有云细分市场规模及增速

云计算技术不断推陈出新。 早期，虚拟化技术凭借较高的可用性、灵活性、扩展性
等优势受到人们的追逐。然而，基于传统技术栈构建的应用包含了太多开发需求，
云端强大的服务能力红利还并没有完全得到释放。近年来，以容器、微服务、
DevOps 为代表的云原生技术，可以为企业提供更高的敏捷性、弹性和云间的可移
植性，受到了人们的广泛关注。

二、 垂直SaaS风起

现在，SaaS产业云计算用户教育完成从0到1，酒店/地产等行业SaaS进入爆发期；
PaaS中台全民化，增速随IaaS回落；
IaaS高增时代结束，领军中期增速回落至50%以下。
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阿里云与腾讯云占IaaS市场超过40%（收入口径）

而中国移动、国家电网成为“挑战者”，2020年受疫情影响，表现平淡。
截至2020H2，中国移动和国家电网均未进入IaaS收入
TOP10，估计为2020年疫情影响。 互联网新巨头也是潜在挑战者，典型代表如字
节跳动2021年6月宣布开始布局IaaS。

二线IaaS供应商崛起，预计未来专注垂直行业。
Ucloud加大对私有云、混合云及CDN等业务的拓展，20H2增速有所回暖。

金山云持续推进WPS云服务，与阿里钉钉、百度网盘合作，进一步拓展了办公生态
系统。

各互联网厂商反垄断处罚及互联网的表态
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2、 云计算供给侧：芯片进入10nm时代， PCIE升级

英特尔服务器芯片制程新周期：10nm芯片服务器量产时间低于市场预期。

过去10年，4次服务器大年，两次由英特尔芯片制程重要升级带动，分别为2010年
32nm芯片和2015年14nm芯片。

对比同等级的AMD 7nm服务器芯片，10nm芯片服务器量产时间低于市场预期，
也影响了2021年云厂商的资本开支。

由于英特尔服务器芯片依然占据X86市场超过90%份额，10nm芯片量产延后对PCI
E 5.0规范及内存芯片DDR5升级也造成影响。

国内外SaaS厂商定位明确，各有核心客户群

产业链竞争利好第三方IT：甲方自建IT，产品很难向竞争对手销售，导致规模效应
不足。以地产行业为例，即使是头部的房企，也仅一半甲方IT团队超过50人。

IT开发是多流程，程序员不懂业务，业务不懂程序，需要多流程协作，同时需要足
够丰富的场景能力。

公域流量昂贵是甲方自建IT的第一驱动力。公域流量昂贵，原因是大厂掌握了流量
话语权。地产为例，中介平台佣金从1%逐步提升到3%，本质是公域流量大厂（地
产中介平台）流量集中度提升，产业链话语权提升。

4、 PaaS：市场混战，IaaS和SaaS供应商加速进入

中国PaaS市场从2016年开始保持快速增长，2020H2同比增速仍保持在50%左右。
PaaS增长率远高于传统的内部部署软件市场。
IaaS供应商和SaaS供应商都加速进入PaaS市场。
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IaaS和SaaS供应商加速进入PaaS市场

举例来说， Salesforce是典型从SaaS向PaaS渗透厂商。
Salesforce的中台化方案是典型的PaaS运用。

Salesforce平台化成功平衡定制化和非定制化问题，中小客户和大客户问题。Sales
force发家产品CRM相对标准化。首先切入中小企业市场，
其次向很多大公司的分公司（比如惠普、沃尔玛等）等渗透。

三、长期空间，仍在上半场

云服务器自下而上测算，假设
里云服务器（对外服务）保有量50万台，阿里云IaaS市占率40%，
行业服务器使用周期4年，行业服务器保有量为过去4年采购之和，
各行业公有云渗透率=各行业在公有云端使用服务器/行业服务器保有量，
中国各行业整体云计算渗透率15.34%（单位：百万美元）
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 从云服务器自上而下角度测算（单位：百万美元）

中国云计算产业进展落后美国大约5年，中美对比依然是未来5年云计算乐观原因之
一。 参考AWS过去5年复合增速40%，预计未来5年中国云计算复合增速相当。

根据Gartner数据，2019年全球云渗透率约10%，2020年后进入爆发期。从IT产业
发展规律来看渗透率20%将是临界点，当渗透率达到20%时云计算的渗透率将进一
步加速。

全球10大重要酒店品牌明细，且还在扩张发展

2、 明源云： 顶级地产IT领军

明源云ERP业务增长主要来自TOP100房企的更新换代和TOP100-300房企内部管
理向头部标杆房企靠拢。 房企内部ERP大约5年更新换代一次。 TOP50房企单次更
新换代超过2000万，TOP50-100房企超过1000万，TOP100-200房企超过500万
。
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SaaS业务五年CAGR 60%。

WPS在C端市场的空间测算

B端收入规模， 按照各个领域的人员数量及市占率分项加总，空间约300亿。

不同大类增速分化，轻量级应用CRM五年CAGR高达31%

管理软件国内市场竞争激烈，市占率已经相对稳定。根据IDC数据，以ERP市场为
例，CR6厂商占据约60%空间，其中用友网络大约占20%，金蝶国际从13年的10%
攀升至13%，SAP、Oracle各有不同程度下滑，国产替代趋势明显。

2018年前，SAP主要定位世界500强企业，金蝶国际主要聚焦国内中小企业以及大
企业边缘性需求，用友网络则定位国内500强大企业。2018年金蝶国际推出苍穹云
，2020年用友网络发布YonBIP，开始与SAP直接竞争，管理软件国产替代在大型
企业可以兑现。
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全球主要云服务商收入同比增长情况

                                    8 / 9



用友财务 网盘(用友百度云)

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                    9 / 9

http://www.tcpdf.org

