
做金融投资的好穷(做金融投资能挣多少钱)

有这样一位在金融行业打拼多年的小员工，名字叫做成大炮
。虽然
金融业看似离
钱很近，不过努力拼搏好几
年，成大炮还是停留在普通业务员
这样的底层岗位上。作为对比，另一位跟成大炮同一年进入这个行业的另外一
名金融人——马爸爸，则是早早被提升为公司骨干，不仅
收入要远比自己丰厚，而且日常工作也仅需靠调配手下完成。

在上帝面前，成大炮在将心中这一通怨气成功抒发后，又不甘心地说道。

“
这个社会实在太不公平，马爸爸成天悠闲自在却始终那么有钱，我这样天天吃
苦受累跑业务却还是攒不下几个钱——难道就没有什么方法能改变下吗？”
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上帝微笑地问：“那你觉得要怎样才算是公平呢？”成大炮停顿了下，恨恨地
说道：“我要让
马爸爸和我一样穷，干一样的
活，展开公平竞争——如果马爸爸还能重新变富
的话，那我之后便不会再埋怨
了。”上帝点头道：“好吧！”说完上帝就把那位马爸爸变得和成大炮一样穷
，并让他们一起来到了一座全新的城市，给他们
充分自由去尽情发挥，以一年为限，看看到底谁能最终赚得更多的钱。
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在看到马爸爸通过将小额贷锁定在青年群体上进行精准投放，取得了不错的效

面向年轻消费人群的小微贷业务，
凭借着自己勤劳的双手和不俗的口才
，成大炮在这上面也取得了不俗成果，斩获不少提成。

如此一来，马爸爸在业务模式上对比成大炮便不再具有优势，照此情势发展下
去，凭借着更加亡命式的不知疲倦的工作状态，成大炮显然胜算更大。不过，
马爸爸的
某项优势却在此时
逐渐凸显，这就是：马爸爸相比成大炮，更加善于利用手头的存量客户资源。
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在通过挖掘客户获取到大量客户信息后，成大炮往往只会直接忽略，而马爸爸
则是耐心地对其进行了细致的整理分析
，根据他们各自的特点选择相应的沟通方式，用体贴入微的差异化服务来建立
更加深远稳固的合作关系
。马爸爸让自己的每一名客户都为其创造了最大的收益
，为其日后的规模化运营化之路做好了充足铺垫。通过优质服务建立起核心竞
争力，以对客户资源的深度挖掘分
析搭建起口碑扩散与情报采集的双重桥梁
，马爸爸成功地将自己的影响力传播到了整座城市，不费吹灰之力便让自己长
期努力积攒下来的好口碑得到了最为有效的推广与曝光。

不过马爸爸并没有止步于此，因为面对规模如此庞大的客户群，但靠他一人显
然已无法一一顾及，搭建团队、招揽帮手辅佐他完成业务规模的扩张，显然已
经刻不容缓。同时更重要的是，通过团队协作模式
，他们将能通过自己的特有技能
弥补各自工作过程中产生的各种漏洞
，共同将这份事业顺利推动下去。因此在随后的两三个月里，马爸爸除了基本
的日常工作，就是四处拓展人脉，为自己接下来的计划铺设道路。他想要达成
的，就是在与更多的人建立起联系的基础之上，从中发掘出志同道合、且与自
己优势互补的各类人才，分享利益，共同创造出更多的价值。
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一年的期限终于到了。成大炮此时虽已竭尽全力，最终却还是又一次输给了马
爸爸。他输在只懂一味蛮干，不懂四两拨千斤；只懂出卖劳动力赚取收入，不
懂协作共进的经营之道。

通过上述这个故事我们不难发现，眼界真的十分重要——
只为追求短期利益，一味以最稳妥的方式努力积攒财富的人，可能永远也无法
体会到成功的快感。
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你人生价值的体现，不单来源于你会做什么，以及你能做到多好。雄志企业更
为看重的，是你能如何整合利用手上资源，
联结更多的人力物力
，创造出远比你独自奋斗时更大的价值。通过协作互补，你不仅能放大自己的
人生价值，更能为别人带去实惠——“1+1”远远大于“2”，正是因为合作
的力量是无穷的。如果你无法成功
运用合作为自己的生活减负，为自己的人生开路，
那么你就将永远无法真正撬动财务自由的杠杆，成为名副其实的“马爸爸”！
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