
信托产品业务流程(信托产品怎么做)

很多投资者，在了解了信托公司和信托产品后，想参与，但不知道去哪里买产品？
这里将信托的购买途径和流程介绍给大家。

首先是信托在哪里可以买到?

1、信托公司
，各家信托公司一般都会设立直销部或者财富中心。随着信托公司财富中心的设立
，目前基本上快占据信托产品发行量的50%左右了。

优势：直接通过信托公司认购，额度和产品信息更直接，同一家信托公司产品更全
面。

劣势：只能选择单一一家公司的，无法做到货比三家。（除非有精力和时间在全国
68家信托都转一圈），同时，信托公司直销人员数量有限，就拿北京、上海来说，
很多信托公司不到10个理财师，更别说其他城市了（有那么少数几家人数超过了30
人），那么多客户数量和资金量，服务的细致度需要加强。

2、银行，银行是信托产品的主要销售渠道。

优势：银行对代销产品审核非常严格，对信托公司的要求比较高，可以帮投资人把
道关，银行网点也多，投资人购买也方便，各家银行代销什么样的信托产品，可以
咨询银行的私行部或者贵宾理财室。

劣势：同样的产品，收益一般都会比较低，投资门槛也会高点。银行有大量的客户
群体，额度通常会很紧张，不是随时想买随时就有的。

3、第三方财富
，国内的第三方财富最早都是靠代销信托起来的，现在有的开始做自己的私募基金
或者金交所产品，但很多财富公司为了服务客户，信托产品作为打底的资产，不可
或缺。

优势：三方财富人数较多，服务较好，比如上门签合同、陪同打款、售后维护等等
，产品也比较齐全，各家信托公司的都有，可选择性较多。

劣势：三方乱象丛生，人员素质层次不齐，同时还要避免通道类业务，有的项目可
能是信托公司被动型管理资产，有的会通过产品收益等吸引客户，甚至宣传保本保
息、刚性兑付等诱导性话术，所以如何选个靠谱的三方和靠谱的理财师也是一门学
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问。

购买信托产品基本上就是这几个主流的途径，有时候一些券商的财富中心、个人理
财工作室也会有，但产品较少，没有连续性。

找好购买信托的地方了，我们在说说购买的流程。

第一，得是合格投资者，资管新规规定：

个人购买：

须具有2年以上投资经历，满足以下三个条件之一。

家庭金融净资产不低于300万；

家庭金融资产不低于500万；

近3年本人年均收入不低于40万元。

机构法人购买：

最近1年末净资产不低于1000万元

购买信托是有投资门槛的，一般为100万，但由于一个信托计划300万以下的名额
只有50个，所以很多都是300万起步。

第二，选产品。

选好产品，就从上面说的三个地方筛选，选好期限、收益、投资方向、担保方式等
等，在确定下成立起息时间。

第三，签合同，双录。

签署合同一定要仔细看看，包括产品名称、资金用途、付息方式、汇款账户、担保
方式、还款来源、风险提示等内容。双录也是为了防范误导销售和违规销售金融产
品。

第四，转账汇款。
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汇款的时候一定要跟合同核对下账户名称和账号。以防汇到其他产品里面，汇款备
注也写上投资人姓名认购哪个产品。

那么到这来，信托产品认购流程也就完成了，接下来等信托公司出具的份额确认书
就可以了，然后每三个月有一个季度报告，可以了项目的运作情况。

本文系作者原创，转载请注明出处！
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