
投资者为了保证本金安全(为了保证投资者的资金安全,一般要对公司债券)

疫情当下的财富管理，是
很多客户面临的一大难题，那么
作为资深理财师，大赛选手们会给大家提供哪些好的建议呢？接下来一起看看：

许伟

广发银行

客户背景分析：
张女士，74年出生，和我年龄相同，同龄人会有更多的共同话题；老公是资
深的建筑项目经理，张女士是项目部的出纳会计，工程项目资金都由张女士
掌管；风险属性稳健型；张女士在4月底的时候收到一笔550万的工程款，对
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于这笔资金的分配，她主要有以下三个方面的考虑：

1、工程项目年终工资分配；

2、明年工程的部分备用金（可以存1年）；

3、两年后大女儿的嫁妆。

罗女士的要求：安全+相对可观的收益（比一般的存款高）。

产品配置方案：
100万日结型现金管理类产品+250万挂钩中证500指数看涨自动赎回结构的
结构性存款（预期年化收益率0.5%或5.0%）+200万转让区大额存单（762
天3.41%~3.46%） 产品配置理由：

1、年终工资分配款是刚性支出，
从安全性、客户体验感、期限匹配度和收益性来看，日结型现金管理类产品
更适合。

他属于偏低风险类产品，期限灵活；交易时段内申购，当日确认，支持实时
购回；收益每日体现，每万份收益在0.7元上下波动，高的时候可达1元，比
存款类产品的收益要高。

而大额定期存单期限与客户需求不匹配，并且收益率较低；固收类净值型理
财产品收益虽然稍高，但从目前市场环境和客户期限匹配来看，该类型产品
短期内的波动性还是稍大。

2、从投资者最关心的“刚兑”角度
来看
，结构性存款在保证本金安全的同时，还设定了最低收益率（产品说明书与
销售合同均已载明），并且又能享受权益市场带来的红利，手中资产稳健又
增值，正可谓真正的“躺赢”。

在当前危机四伏的市场环境下，保守并不一定意味着错失收益，恰恰是最懂
得“什么是市场”的客户，才会运用以静制动的招式，在保障本金安全的前
提下博取“超额收益”。为了适应当前的市场状况，提高实现高收益的概率
，在具体结构上作了“改良”，比如，降低行权价格，增加观察次数等等。

3、随着资管新规
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的出台，保本理财产品已经“退出
江湖”
，新时代、新环境，我们的投资理念也要“与时俱进”，把保本保息放在心
中最高位置，永远保持对风险的敬畏，着力解决好客户的愁、盼（愁风险盼
收益）等问题；要吃“回头草”，把本该姓“存”的资金回归到保本保息的
常规存款、大额存单、国债等产品上。

转让区的大额存单
可能有些客户不大注意，但我却认为他是个“香饽饽”，它有什么优势呢？

1、存期更短，可以接力卖方的持有时长；

2、 收益更高，一般高于同等持有期限的大额存单利率，比如2年期的一手
大额定期存单利率目前为2.8%，但转让区差不多期限的大额定期存单收益率
可达3.41%~3.46%之间；

3、 变现便捷，若需紧急用钱，可再次转让存单。
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钟璐璐

青岛农商银行

要做好一个理财顾问，
真正帮助到客户，需要的不仅仅是资产配置的能力，更重要的是对客户做顾
问式咨询而匹配需求。

我举个例子。我有一个转介绍客
户，说一下客户画像
：张女士，今年34岁，老公32岁，大儿子10岁，目前怀了2胎。夫妻两人做
物流生意。来找我主要是做一些活期理财，因为流动资金比较多。
我找了张A4纸，征求了她的同意，帮她梳理了一下她的财务状况。
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财务状况
：目前家庭收入每年40-50万，但是盈利以后直接再去新的客户，扩大规模
。如果家庭支出需要资金，就直接从公司拿。 所以每年的支出也不是很具体
。而张女士给我的反馈就是，因为资金总是在压着，所以根本没有闲置资金
来做规划，她也表示有时候有了部分资金后，很快会花掉。

我根据她提供的信息。给她画了个
表格。根据家庭成员目前的年龄，推算十年以后 太太44，先生42，老大20
，老二10岁，此时最主要的花销是老大和老二的教育支出，主要是老大，夫
妻二人还处于挣钱能力高峰期。二十年后
太太54，先生52，老大30，老二20 此时的花销支出慢慢开始增加，夫妻二
人很快面临退休而老大处于创业期加结婚期，老二处于高等教育时期，花销
陡然增加，然而夫妻俩体力和精力都不如之前，挣钱能力也逐渐削弱。

我给她的建议是：首先，将支出具象化。
记账，记录自己的支出情况，做到心中有数。
面对未来几十年迟早要面对的事情，我们要从长计议。

其次理顺财务状况之后，支出合理化
。这样看一下能不能强制储蓄部分资金。

第三，开立专门的账户
，老大创业和婚嫁金账户，夫妻两个人的养老金账户，等老二出生以后开立
一个教育金账户。这些账户的设立，是在不知不觉间，强制储蓄下来的，是
为了未来一定要用的某些支出而储备的，不会因为任何事情而干扰，让时间
帮我们来赚钱。

当把这些事情都规划好了以后，我们就可以做一个短期中期资金的规划了。
也许没有规划，也能过完这一生 但是有了规划，我们可以过好这一生。规划
，让生活更美好❤️。一想到我做的这些事能帮助到人们，真的是价值感满满
的。
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