
生命环可以投资吗(生命之环造价多少钱)

四词故事:社群、自媒体、外部资源、价值环。

社群有生命，自媒体展现，外部资源利用，价值环打通。

社群有生命

我们以前是混社会，只要社会上混的好，就是一个成功人士。混的好，意味着有人
缘、有关系，朋友多、路子广。

现在我们又多了一个身份，因为互联网的发展，微信的使用，让我们为了获得资源
，谋取利益，开始混迹于各个社群，寻找有生命，有质量的社群。

社群，真的是打破圈层最快最有效的方式。虽然不见面，你在群里的每一次分享和
互动，都是有收获的。

品牌最初通过内容建立联系，通过联系形成社群，而社群不断地反哺着内容，使之
成为具有内循环特征的亚文化体系，这个体系在成长中不断跨界、融合，直至成长
为一个独特、有生命力的“新物种”。 就是我自己打造的私域流量。

自媒体展现

1.微信的生态，社群的力量。

2.运营的最高境界是如何培养用户上瘾。

3.细节为王，形成闭环。

4.不断坚持，不断教育，不断放大 。

自媒体时代每个人都可以说话写作成为作者自由应该是一个让自己变得更好的机会
。

具有一定品牌的产品，其实就是最好的自媒体，它可以盘活你的用户，再通过自媒
体来产生互动，产生流量。 

我们想要影响哪些人，我们就去想他们日复一日的痛苦是什么、焦虑是什么，自己
去理解，然后提供解决痛苦和焦虑的办法。
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我们可以提供解决的办法，但是文章不能太功利化，一旦让用户觉得自媒体的文章
太功利化，读起来内心有点不太愿意接受，就好像外面餐厅里的饭菜没有自家做的
菜那样干净纯粹一样。 

自媒体有它的好处，也有它的不足。我们的一言一行就是代表着自己，他们如何了
解你、认可你、信任你，就是自己的文字展现。

外部资源利用

个人成功与否，既要看个人努力，更要看家庭关系，资源，内部与外部的援助，最
后还要看历史的进程和一些运气。这些都远远大于努力

很多人就是放大了个人努力的作用，认为个人勤奋努力是万能的，进而忽视家庭资
源和历史进程的作用。

拥有资源不能成功，善用资源才能成功。成就一个企业的所有资源都是外部的

做大事一定要学会整合资源，不要什么事都自己做，什么钱都自己拿，马云、刘强
东之所以成功，就是学会了“穿别人的鞋，走自己的路。” 

我们要学会合理的利用外部资源，加入自己建立了一个社群，可以邀请某一方面有
成就的人来在群里做分享，他虽然是免费分享，但是因为他的分享，让几百个群友
或是上千个群友了解了他，对于他也是一种宣传，对于双方都是互利互惠的。

社会上处处都是资源，只看你有无发现资源的眼睛；越穷的人，越不在意注意力的
花费；殊不知注意力才是最珍贵的资源。

没有人是没有资源的，仔细看看自己所拥有的资源

你会发现这些资源比你想象得要多得多，是值得好好把握的 。

越来越多的牛人愿意来分享，社群就变得越来越有价值，又能吸引越来越多的人加
入社群。

价值环打通

你应该永远记住的价值环：需求决定价值，价值决定价格 。
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我们需要对价值有一个概念，任何人或物，或其他，都有相应的价值存在。理解价
值，就能运用价值；会运用价值，就会赚钱。

存在是因为你创造价值，淘汰是因为你失去价值。过去的价值不代表将来的价值，
所以，我们要努力啊！

价值环就是一个闭环，我们建立了一个社群，为了让社群有活力，社群能长久，因
为社群就是一个缩小的社会，各色各样的人都有。

想要扩大，就要利用自媒体平台，一枝独秀不是春，满园春色花满园。社群继老是
那个人在分享，互动，所有就会有疲劳感的，不断有新的血液加入，能不断获得价
值，就看我们利用外部资源的能力了。我们外部资源利用的好，最后就变成了一个
「社群-自媒体-外部资源」的价值环。

我们要想要扩大自己社群的价值，首先让社群给成员们提供价值信息，逐渐积累起
品牌、影响力和口碑。

社群产生了价值后，通过个人公众号推广，并让大家关注公众号以此获得社群福利
，公众号自媒体得到增长。随着社群、公众号变得越来越大，越来越多的人愿意来
做分享，社群、公众号变得更有价值，就能吸引更多的人加入。 

我们就会成为一个:价值提供者、价值整合者、价值放大者 。
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