
酒店加盟模式(加盟连锁酒店哪个好)

连锁加盟酒店的好处，是具有较高的品牌效益和较低的投资风险，所以一直是投资
的热门行业。正因为热门，许多不具备资质、条件不成熟的也纷纷打出连锁加盟的
旗号，来鱼目混珠、以次充好。尤其是在三四线城市更为明显。要想在连锁加盟酒
店品牌上走得更久、走得更稳，投资者要有识别是仙是妖的彗眼，选择适合自己的
品牌，谨防掉入陷井。

锁住供应链 
目前，国内很多连锁酒店品牌把各种供应商自由紧握手中，转而让投资者进行二次
购买，从而赚取差价，身份更像一个中介。在自己联系的供应商进的货，质量再好
，他们也能挑出这不合格那不合格的毛病。尤其是前期采购量最大最多的时候，更
是如此。开业后细水长流，长期下来也是一笔很大的开支。

费用项目繁多 
锁住供应链，只要差价不是太大，这种算是良心加盟商了。派个人下来指导要收指
导费、差旅费；有些还要从营业收入中提成。曾经做过一个酒店，刚开始业主有意
向与一个加盟品牌合作，年收加盟费60万元，初期派了个总经理下来，月薪10万元
，这大哥又要带几个部门经理，每个人月薪1万到1.5万不等。还要从酒店的营业收
入中提取10%的管理费，算算账，开业后酒店每个月的营业收入不计成本只仅够支
付这些费用，不仅如此，除了青菜猪肉购买任何物品，都只能从他们指定的供应商
那儿进，只好不了了之。

管理跟不上 
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酒店能否做长久，前期筹备、论证环节很重要，一些以次充好的连锁加盟商，不管
你选址在哪儿、当地客流量如何，只要求你按他们的意图做，开始装修直到筹备开
业时管理又跟不上，该派的人派不来、该培训的没能正规的培训，会给以后的经营
带来无穷的后患。

第三，酒店的选址是最重要的，一定要选在合适的地方，前期的论证投资者要有第
一手资料，做到知已知彼，心中有数。

总之，投资者在选择酒店加盟品牌时，要做到理性分析，全面多方位了解品牌，谨
防各种陷阱，不仅要选择适合自己投资的酒店品牌，还要全方位了解已方现有的条
件，两方面结合，方能避免不损失。
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